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要求在德国发行担保债券

中型企业越来越多地面临这样的情况，它们的主要客户在远东地区
建厂。当这些客户认为有必要要求配件供应商也在远东地区建厂
时，中型企业不得不屈从对方。在这种情况下，企业所面临的一个
最大的问题是投资资金筹措。
源自 Dr. Michael Bormann（迈克尔·鲍曼）博士
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